
   Solid rådgivning! 
   Byggeri & Ejendomme 

- med faglighed, lydhørhed og gennemsigtighed  
 

Typiske ydelser kunder 
vælger 
• Rådgivning vedr. lovliggørelser af ejendomme 
• Drift & vedligeholdelsesmateriale med økono-

miske betragtninger/budgetter 
• Købergennemgang ved køb af fast ejendom 
• Bygherrerådgivning jf. YBB19 og ydelser jf. 

YBL18 - til hhv. Erhverv, Private og Foreninger 
• Teknisk Due Diligence 
• Økonomiske overslag og prisfastsættelse på 

nybyg og renoveringsprojekter 
• Udbud og Aftaleforhold 
• Tilsyn på byggeprojekter 
• Screening af byggeprojekter 
• Byggeledelse - Projektledelse 
• Screening/risikovurdering af ejendomme før 

indtegning til forsikringspolice 
• Forsikringsmæssig rådgivning på Bygningsfor-

sikring erhverv og beboelse, Ejerskifte-, Bygge-
skadeforsikring. 

 

 

 

 

 
 

 
 
 

Hvem er vi 
• Vi er konsulenter med speciale indenfor ejen-

domme, hvor høj faglighed og kompetencer i 
øjenhøjde, er centralt for vores kundeforhold. 

• Vi har en mangeårig erfaring som bruges i de 
problemstillinger der opstår og som løses med 
ordentlighed og i samarbejde med andre. 

• Vi arbejder for gensidig tillid og værdiskabelse i 
trygge rammer, hvor lydhørhed og gennemsigt-
hed, er nogle af de bedste relationsskabende 
betingelser. 

 

 
• Vi tilbyder en uforpligtende aftale, hvor mulig-

heder og løsninger drøftes, så der bliver gen-
nemsigtighed for en aftaleindgåelse. 

• Økonomiske overslag og prisfastsættelse på 
løsning af opgaver, hvor kunder inddrages og 
forventninger afstemmes.  

• Nem tilgængelighed og nærhed, hvor kunde-
service prioriteres som en vigtig del af opgave-
løsningen.  

• Identifikation af risici, så der er et korrekt og or-
dentligt grundlag at træffe beslutninger ud fra. 

 
 
 
 
Kontakt JunkerPartner ApS 
Henrik Alstrup, Chefkonsulent 
ha@junkerpartner.dk – 20313943 
www.linkedin.com/in/henrik-alstrup-
ab478637 
www.junkerPartner.dk 
 

 

   Typiske ydelser kunder  
   vælger 

 

   Det tilbyder vi 
 

Solid rådgivning 

• Vi tilbyder en uforpligtende aftale, hvor mulighe-
der og løsninger drøftes, så der bliver  
gennemsigtighed for en aftaleindgåelse. 

• Økonomiske overslag og prisfastsættelse på 
løsning af opgaver, hvor kunder inddrages og for-
ventninger afstemmes.  

• Nem tilgængelighed med nærhed og kundeser-
vice, der prioriteres som en vigtig del af opgave-
løsningen.  

• Identifikation af risici, så der er et korrekt og or-
dentligt grundlag at træffe beslutninger ud fra. 
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